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LEAN CANVAS-EMPRESA SWEET AND COLORFUL

PROBLEMA

Pocos
establecimientos
comerciales que se
dedique a esta
actividad econdmica y
que sean de buena
calidad, y tengan
opciones para
escoger.

SOLUCION

El producto que se
ofrece estd pensado
para saciar ese antojo
de algo dulce que a
veces se presenta en
nuestro dia a dia, de
buena calidad y
economia.

METRICAS CLAVE

Hacer un excelente
producto que impacte
de manera positiva en

los clientes.

PROPUESTA DE
VALOR

Al ser un negocio que
apenas inicia nuestros
clientes son muy
importantes, es por
eso que estamos
buscando siempre el
mejoramiento de
nuestro producto,
aceptamos criticas y
consejos para brindar
un mejor servicio.

VENTAJA UNICA

Porque somos la mejor
opcidn cuando quieres
disfrutar de algo dulce
y porque siempre
estamos buscando la
comodidad del cliente

SEGMENTOS DE CLIENTES

Los clientes que a pesar de las adversidades
siempre estdn con nosotros y compran nuestros
productos.
Perfil de clientes:
Edad: Todas la edades
Sexo: Todos los sexos
Municipio: Monteria

Educacion: Cualquier nivel de educacion

CANALES

1. Redes sociales

2. Folletos de
promocién
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ESTRUCTURA DE COSTO FLUJO DE INGRESOS
Gastos de produccién: Métodos de pago:
Para la receta de 25 postres: Efectivo
e Leche: 3 litros  7.000 Transferencias
e Leche condensada:
900ml 4.000
e Crema de leche: 900ml
2.000

¢ Maicena: 1 caja 2.000

e Galletas dulces: 1
paquete 4.000

e 25 recipientes: 5.000

e Fresas: 1 bandeja

7.000

¢ Galletas oreo: Paquete
X12 8.000

e Salsa de chocolate:
3.000

e Salsa de fresa: 3.000
e Cerezas: 5.000
Gasto total aproximado: 50.000

Para preparar 25 postres el gasto aproximado es
de 50.000

El gasto para preparar un postre es de 2.000
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INTEGRANTES FICHA 2275237 IE
LOS COLORES MONTERIA

LEIDYS COGOLLO GOMEZ

MARIA ANGEL DONADO GALLEGO




